EXENTH

REPUBLICA DE CHILE
UNIVERSIDAD DE SANTIAGO DE CHILE
FACULTAD DE INGENIERIA
CENTRO DE CAPACITACION INDUSTRIAL C.A L

CREA CURSO EN TECKNICAS DE VENTA
PROFESIONAL.

SANTIAGO, 221016 14147 .

VISTOS: El D.FL. N°149 de 1981, del Ministerio de
Educacidn, la Resolucion N°841 de 1988, Resolucion N°1025 de 2006 v la Resolucidon N°1600 de 2008 de la
Contraloria General de la Republica.

RESUELVO:

1. CREASE el Curso en Técnicas de venta profesional, a
cargo del Centro de Capacitacion Industrial (CAI), perteneciente a la Facultad de Ingenieria.

2. El curso estd dirigido a Vendedores de productos y/o

servicios, ejecutivos de cuenta, supervisores de venta y empresarios.

3. El curso tiene una duracion de 39 horas cronoldgicas,
modalidad presencial v consta de los siguientes médulos:

MODULGS HORAS
1) | Rol del vendedor. 10
2y | Cierre de venta. 5
3) | Herramientas y topicos de venta. 12
4) | Administracién del tiempo. 12
Total 39

4. Requisitos Generales de Ingreso: Conocimiento del rubro
de las ventas, experiencia en ventas y/o interés en el tema.

5. Sistema de Evaluacion: Las calificaciones se expresaran
en una escala de 1.0 a 7.0, siendo requisito para aprobar el tener una nota igual o superior a 4.0 y un
porcentaje de asistencia de 75% en una escala de 0 a 100%.



ANOTESE Y COMUNIQUESE,
JUAN CARLOS ESPINOZA RAMIREZ, Decano Facultad de Ingenieria.

JER/RBS/mcs

Distribucion:

1. Facultad de Ingenieria

1. Centro de Capacitacioén Industrial CAI
1. Direccién de Pregrado- VRA

1. Registro Académico

1. Capacitacién Usach

1. Recaudacién Matricula

2.0Oficina de Partes

1. Archivo Central.




